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Sedia: Top-Service als Antwort auf die Markttransparenz

1. Sedia Kiichentechnik hatte trotz Wirtschafts-
krise keinen Umsatzeinbruch - im Gegenteil.

2. Die Markte sind transparenter geworden. Wir
sehen das nicht als Nachteil. Mit exakter kommis-
sionsweiser Belieferung - zum gewiinschten Zeit-
punkt, persénlicher intensiver Betreuung der
Kunden, aussagekraftigen optisch gut aufberei-
teten Verkaufsunterlagen, individuellen Kernsor-
timenten und einem gut funktionierenden Kun-
dendienst kann Sedia immer punkten.

3. wir legen auf eine ausgewogene Preis- und
Konditionsgestaltung groBen Wert — es wird 2010
darin keine Anderung geben.

4. fur die erste Halfte des Jahres 2010 erwarten wir
keinen Riickgang. Prognosen fiir die 2. Jahreshalfte
sind Spekulation. Sedia plant fir gesamt 2010 ein Plus.

5. Der Umsatzanteil aus Exportist bei Sedia nied-

rig. Wir werden uns auch 2010 im Wesentlichen
auf den Inlandsmarkt konzentrieren.

Wer bietet was?/D-M-K 6/2009



